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Klastry dla klastrów - 26 czerwca 2026



KZI to platforma współpracy dla promowania, rozwoju technologii
  i wdrażania innowacji w obszarach 
✓ Zrównoważonego budownictwa energooszczędnego 
✓ Budownictwa inteligentnego
✓ Poprawy efektywności energetycznej 
✓ Odnawialnych źródeł energii

Certyfikat Krajowego Klastra Kluczowego w roku 2016, 2019 oraz 2022

2011 – początek działalności
160 członków
115 firm MSP
9 instytucji B+R
3 samorządy miejskie
18 168 miejsc pracy 

KLASTER W LICZBACH



Przykładowe produkty Klastra



Built4People (B4P) to europejskie
partnerstwo realizowane w ramach
programu „Horyzont Europa”. Celem 
partnerstwa jest przyspieszenie przejścia na
środowisko budowlane zorientowane na
człowieka, neutralne klimatycznie, 
zrównoważone i inteligentne.



Małopolskie Platformy 
Specjalizacyjne

LIFESCIENCE

ZRÓWNOWAŻONA 
ENERGIA I PRZEMYSŁ

DOSTĘPNOŚĆ 
USŁUG I KOMFORT 
ŻYCIA

ZAAWANSOWANE 
MATERIAŁY, PROCESY 
i URZĄDZENIA



Własna infrastruktura Klastra 
– wsparcie dla startupów



Od startupu do lidera rynku – 
success story Thesslagreen

Inkubacja

Rozwój 
produktu

Internacjonalizacja

Skalowanie

Dojrzały 
innowator

polski producent rekuperatorów klasy premium, założony w 2013 roku. 

Profil działalności: Specjalizuje się w projektowaniu i produkcji 
zaawansowanych systemów wentylacji (rekuperacja) oraz technologii 
oczyszczania powietrza dla budownictwa mieszkaniowego. 

Działalność badawcza: Wszystkie urządzenia tworzone są w oparciu o prace 
własnego zespołu badawczo-rozwojowego (R&D).

Portfolio: Oferta obejmuje m.in. centrale wentylacyjne, oczyszczacze 
powietrza oraz dedykowane systemy sterowania i akcesoria instalacyjne



Od startupu do lidera rynku – 
success story Thesslagreen

 Największa w Polsce przemysłowa farma druku 3D

Skala: Firma stworzyła i stale rozwija unikalną, prawdopodobnie największą w Polsce przemysłową farmę drukarek 
3D, dedykowaną do seryjnego wytwarzania komponentów urządzeń.

Elastyczność projektowa: Zamiast kosztownych i mało elastycznych form wtryskowych, Thessla Green drukuje 
kluczowe, skomplikowane aerodynamicznie elementy wnętrza rekuperatorów bezpośrednio z plików cyfrowych.

 Automatyzacja, robotyzacja i maszyny CNC

•Zautomatyzowane gniazda: Produkcja opiera się na integracji ramion robotycznych (robotów przemysłowych) z 
farmą 3D. Roboty automatyzują powtarzalne czynności, takie jak odbiór gotowych komponentów z platform 
roboczych czy przygotowywanie maszyn do kolejnych cykli.

•Precyzja maszyn CNC: Wszystkie pozostałe elementy konstrukcyjne są wycinane i formowane za pomocą 
zaawansowanych obrabiarek CNC. Zapewnia to idealną powtarzalność wymiarową, stuprocentową szczelność 
obudów oraz eliminuje błędy ludzkie.



Od startupu do lidera rynku – 
success story Thesslagreen

 Komponenty z materiałów biodegradowalnych
Ekologiczne biotworzywa: W przeciwieństwie do masowo stosowanych w branży sztucznych plastików pochodnych 
ropy naftowej, Thessla Green wykorzystuje w druku 3D zaawansowane materiały biodegradowalne (np. na bazie 
polilaktydu – PLA lub dedykowanych biopolimerów).
Zrównoważony rozwój: Elementy te są w pełni kompostowalne w warunkach przemysłowych lub łatwe w recyklingu 
organicznym, co drastycznie obniża ślad węglowy urządzeń z serii AirPack.

 Inteligentna automatyka sterująca (System QX)
Oprócz innowacji mechanicznych, sercem urządzeń jest autorska elektronika. System sensorów QX automatycznie 
analizuje jakość powietrza (wilgotność, poziom CO₂) w pomieszczeniach i samodzielnie – bez udziału użytkownika – 
dobiera optymalną wydajność wentylacji.
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Od startupu do lidera rynku – 
success story Thesslagreen

Inkubacja
• siedziba firmy w 

pasywnym budynku 
demonstracyjnym 
klastra, 

• preferencyjny 
wynajem powierzchni 
(pomoc de minimis), 

• dostęp do 
infrastruktury 
technicznej i 
laboratoriów 
demonstracyjnych, 

• pierwsze kontakty 
biznesowe w ramach 
sieci klastra.

Rozwój produktu
• testowanie 

rozwiązań w 
budynkach 
demonstracyjnych 
klastra, 

• współpraca z 
członkami klastra 
przy rozwoju 
komponentów i 
usług, 

• wsparcie ekspertów 
technicznych i 
biznesowych.

Internacjonalizacja
• udział w 

zagranicznych 
misjach, 

• prezentacja 
technologii na 
targach i 
wydarzeniach 
międzynarodowych

• wsparcie w 
badaniach 
zagranicznych i  
certyfikacji, 

• pozyskiwanie 
pierwszych 
klientów 
zagranicznych.

Skalowanie
• rozwój własnego 

portfolio 
produktów, 

• uzyskanie patentów 
i ochrony własności 
intelektualnej, 

• budowa sieci 
dostawców i 
partnerów 
technologicznych.

Dojrzały 
innowator
• firma pełni rolę 

mentora dla 
młodszych 
startupów, 

• udział w projektach 
demonstracyjnych i 
badawczo-
rozwojowych, 

• współtworzenie 
regionalnego 
ekosystemu 
innowacji.
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 Pomoc de minimis

 Internacjonalizacja

 Testowanie i walidacja technologii

 Sieć dostawców i odbiorców

 Wiedza ekspercka

 Certyfikacja i badania

 Projekty międzynarodowe



  „

„ACCELINN – Program akceleracji skierowany  startupów 
z Małopolski Zachodniej”



  „ACCELINN – Program akceleracji skierowany  startupów 
Małopolski Zachodniej” 

projekt realizowany przez Instytut Doradztwa Sp. z o.o. (koordynator Klastra Zrównoważona Infrastruktura) 

wraz z partnerem Accelpoint.

Programu Fundusze Europejskie dla Małopolski 2021 – 2027
Priorytet 8 Fundusze europejskie dla sprawiedliwej transformacji Małopolski Zachodniej
Działanie 8.3 Wsparcie MŚP we wczesnej fazie funkcjonowania

Okres realizacji: 09.2025 – 08.2028
Budżet projektu: 4 686 248,82 zł
Wartość dofinansowania: 4 501 836,57 zł



Accelpoint jest akceleratorem inteligentnych technologii – wspiera 
startupy w początkowej fazie ich rozwoju. Specjalizuje się w obszarach 
ochrony środowiska, życia i zdrowia oraz fintech i telco. 
Specjalizuje się w: programach akceleracyjnych, rozwoju startupów, 
współpracy startup–korporacja oraz komercjalizacji innowacji

Accelpoint odpowiada za:

▪ proces scoutingowy i selekcję startupów
▪ wsparcie merytoryczne i mentoring
▪ budowę relacji startup–Odbiorca Technologii
▪ projektowanie i nadzór nad IPA
▪ wsparcie w skalowaniu i komercjalizacji



Projekt  ACCELINN – podstawowe informacje

▪ Program akceleracyjny dla startupów działających do 5 lat (preferowane 

podmioty do 3 lat)

▪ Warunek: gotowy prototyp / MVP (Minimum Viable Product) - minimalna, 

funkcjonalna wersja produktu, która pozwala szybko przetestować pomysł 

na rynku i zebrać opinie pierwszych użytkowników.

▪ Celem jest walidacja / testowanie rozwiązania u Odbiorcy Technologii

▪ Granty do 150 000 zł (pomoc de minimis, 100% dofinansowania)



Rola Odbiorcy Technologii (OT)

Rola Odbiorcy Technologii (OT)

•definiuje potrzeby
•uczestniczy w ocenie
•współpracuje przy pilotażu
•umożliwia testowanie rozwiązania

UWAGA!!!
To nie jest inwestor.
To nie jest klient komercyjny na tym etapie.
To partner walidacyjny.



rozwiązania cyfrowe, IT             Przemysł 4.0        technologie niskoemisyjne            GOZ



Projekt „ACCELINN - Program akceleracji skierowany do startupów z Małopolski Zachodniej” 
współfinansowany jest ze środków Unii Europejskiej 
w ramach Programu Fundusze Europejskie dla Małopolski 2021 – 2027

KONTAKT 
https://accelinn.pl/
Tel. 693 994 199 
info@accelinn.pl



Dziękuję!
Pozostańmy w kontakcie…

Irena Łobocka

Koordynator Klastra

il@klasterzi.pl
+48 603 525 634
www.klasterzi.pl

If you want to go fast…
go alone…

If you want to go far…
go together !
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